
DIGITAL MARKETING 
PER 
IMPRENDITORI



A chi è rivolto
Imprenditori che gestiscono reti vendite e uffici marketing.

Fornire le nozioni necessarie per costruire una presenza efficace
sul web, attraverso la conoscenza degli strumenti di marketing
online e lo studio di tutti gli elementi per una strategia che vada
a segno.

Finalità



Arriva il 2024. Mediamente la tua azienda ha comprato digital e promozioni digital per
20 anni. Tutti parlano del digital. Ma serve a vendere di più?
Prima di fare i budget è meglio prepararsi.
L'imprenditore deve imparare i termini del digital? La risposta ovviamente è no.
L'imprenditore deve capire e gestire, non deve essere un tecnico.
Il corso tende a far comprendere le dinamiche della crescita, vedendo internet come
- una banca dati da cui attingere informazioni su come i clienti oggi vogliono servizi e
prodotti;
- uno strumento per cambiare percezione sul suo approccio al mercato.
L'imprenditore deve pertanto comprendere come utilizzare strumenti quali
ecommerce, lead, CRM per avere come obiettivo la crescita del fatturato.
oggi e cosa chiedere ai responsabili marketing per vendere di più e cosa dare ai
venditori per lavorare con le famigerate lead.
tutte queste domande sono di orientamento per l'imprenditore a comprendere cosa
debba sapere oggi per potersi orientare e non prendere per buono tutto quello che gli
viene detto.

PROGRAMMA



Durata: 12 ore

Calendario corso e orario
Il Venerdì dalle ore 10:00 alle ore 13:00 (il calendario corso sarà
definito al raggiungimento del numero minimo 10 partecipanti)

Sede di svolgimento
c/o Associazione SKILLWORKS: Corso Novara, 99 – 10154 – Torino,
4° piano

Quota di partecipazione pro capite
€. ***,00 + I.V.A. 

Certificazione
Attestato di frequenza.

Metodologie didattiche
●Lezioni frontali
●Esercitazioni pratiche
● Riepilogo degli argomenti svolti e verifica di apprendimento
finale.

Contact Us 

Phone : +39 338 627 2224 

Email : info@sinetformazione.it 

Website : www.sinetformazione.it 


